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ALABALIK SEKTORUNUN GUNCEL
SORUNLARI

1-FINANSMAN 3-VERIMLILIK
Kredi Balik Saghgi ve Islahi
KDV Kapasite Kullanimi

Vadeli satiglar Teknoloji Kullanimi

> uvenlidi Planlama

>



ALABALIK SEKTORUNUN GUNCEL
SORUNLARI

1-FINANSMAN

Ucuz kredi temini
KDV

>

>




ALABALIK SEKTORUNUN GUNCEL
SORUNLARI

2-YEM
Hammaddenin %80 i ithaldir.

Karma tekelci piyasa
hakimdir.

Balik yemi piyasasinda devlet
eli oimahdir.

em Uretebilecek



ALABALIK SEKTORUNUN GUNCEL
SORUNLARI

3-VERIMLILIK
Balik Saghgi ve Islahi

Kapasite Kullanimi

> noloji Kullanimi

>




ALABALIK SEKTORUNUN GUNCEL
SORUNLARI

4-IHRACAT




URETICININ iIHRACATA BAKISI

. Ihracatcilanmiz 1 milyar dolarlik ihracatla kendilerini

kanitlamislardir. Bu ciddi bir basandir ihracat¢ilarimizi
kutluyoruz.

llarnmizin agresif bUyume anlayisi basarili sonuglarin
da kaynakhk etmektedir.




URETICININ iIHRACATA BAKISI

2018
Hammadde |Miktar (KG) |[Tutar ($)
ALABALIK 21.796.233| 13.148.734| 71.540.591
LEVREK 60.198.393| 48.685.099| 295.815.973
RA 49.647.763| 45.310.490( 217.883.431
185.790 2.904.825| 40.898.638

665

4.977.628




URETICININ IHRACATA BAKISI

BIRIM FIYAT

2017 ($)

2018 ($)

ALABALIK

4,70

5,44

6,93

6,08

4,97




URETICININ iIHRACATA BAKISI

lhracatin Ana Sorunu Olan Firmalarmiz
arasindaki ‘'Yikici Rekabetin’”’ Nedenleri:

jsteri kazanma ve pazara hakim olma istegi

jz buyume




lhracatta “Yikici Rekabetin’’ Sonuclar

1-Fiyatlar duser, vadeler vzar, zarar baslar.
2-Borg¢ artar. Nakit akisi bozulur.

-Musteriler, yikici rekabetten yararlanarak;

oyarlar







ihracatci Firmalarimiza Onerimizdir:

1. ihracatci firmalanmiz aralanndaki yikici rekabete son
versinler.

2. lhracatci Birliklerinizi yeniden konumlandirin.
Dis ticaret firmalan kurarak ihracah birlikte yapin.

4. Uluslararasi ticaretin rekabet kosullarinda avantaj igin
’Su Urunleri Endustri 4.0’ konusunda oncu olun.

Alabalik ureticisinin aldigi desteklerin kaldirilmasi igin
ayin. Bu Tekellesme 'den baska higbir ise

ha hassas



Degerli Sektor Temsilcilerine Onerimizdir

Biz Alabalik ureticileri olarak yasadigimiz bu
sorunlarin ger¢cek anlamda birliktelik kuramadigimiz
icin oldugunu biliyoruz.

Daha gucglu ulke, daha guglu sektor igin;

Guclu ureticilerin ve ihracatgilann sart oldugu
bilincindeyiz.

denle Pazar igin, yatirrm ve uretim planlari igin
alarak hareket etmeliyiz.






